
SUMMIT
COSTA RICAPotenciamos

Inversión & 
Negocios
1-5 septiembre, 2025

Le ofrecemos herramientas esenciales para fortalecer sus posibilidades en la 
adquisición de bienes y servicios costarricenses. Con temas clave como técnicas 
de negociación, evaluación de propuestas de ventas, análisis de costos, aspectos 
logísticos y más, le ayudaremos a tomar decisiones estratégicas y optimizar sus 
procesos de compra.

RUTA COSTA RICA SUMMIT 2025

Escuchar detenidamente 
el pitch de ventas del 
suplidor para entender si 
este producto o servicio 
es lo que usted necesita 
para su empresa.

La presentación personal 
y puntualidad es primordial, 
desde la vestimenta casual 
ejecutiva hasta las tarjetas 
de presentación.

Previo al encuentro debe 
conocer la información del 
suplidor y sus productos o 
servicios para encontrar 
los puntos de interés. 

Comunicar sus 
necesidades al suplidor 
para que puedan 
adecuar la oferta y 
negociar el mejor 
acuerdo para ambas 
partes. 
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4 PASOS PARA LAS REUNIONES DE NEGOCIOS

Durante una semana de negocios, podrá experimentar lo mejor de Costa Rica a 
través de una oferta exportable sostenible, diversa y especializada. Aquí podrá 
reunirse 1:1 con los principales exportadores que ofrece el país y encontrar nuevas 
oportunidades de negocio en los sectores agrícola, alimentario, industria 
especializada y servicios


